
 

CONSULTOR AFILIADO TÉCNICO – COMERCIAL 

Profesional Independiente que representa a la marca para brindar asistencia técnica en obra y 

proyectos, además de ofrecer sus servicios profesionales de acuerdo con su cobertura, integra las 

soluciones que Hidráulica Termo Plus ofrece al mercado. 

 

OBJETIVO: Brindar capacitación a quien desee formar parte de la Comunidad Ingenieros Online, 

con la finalidad de especificar y diseñar proyectos estratégicos de drenaje, agua potable o sistemas 

de regulación pluvial. 

DURACIÓN: 100 horas 

CONTENIDO 

1. CERTIFICACIÓN USO Y APLICACIÓN DEL SOFTWARE HTP . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 35 horas  

1.1. Módulo Topografía 

1.2. Módulo Drenaje Urbano 

1.2.1.  Alcantarillado Sanitario 

1.2.2.  Alcantarillado Pluvial 

1.2.3.  Sistemas de Regulación 

1.3. Módulo Presurizados 

 

2. CERTIFICACIÓN ESPECIFICACIÓN DE MATERIALES . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 25 horas  

2.1. Certificación de Materiales 

2.1.1. Tubería PEAD Corrugada 

2.1.2. Tubería PRFV  

2.1.3. Tubería PVC Perfilado  

2.1.4. Sistemas de Regulación Pluvial 

2.1.5. Tubería PVC Orientado Clase 500 

 

3. CERTIFICACIÓN DISEÑO DE REDES HIDRÁULICAS . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20 horas 

3.1. Uso y Manejo de Sistemas de Información Geográfica (QGis) 

3.2. Integración de un Estudio Hidrológico 

3.3. Alternativas de Solución 

3.4. Integración de un Proyecto Ejecutivo 

 

4. CERTIFICACIÓN ASESOR TÉCNICO . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 10 horas 

4.1. Atención Técnica Personalizada 

4.2. Manejo de Reuniones Técnicas 

4.3. Cursos de Diseño 

 

5. CERTIFICACIÓN VENTA CONSULTIVA . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 10 horas 

5.1. Modelo de Operación HTP 

5.2. Modelo de Consultoría de Ingeniería 

5.3. Prospección y Estudio de Mercado 



 

5.4. Herramientas de Venta 

5.4.1.  Cotizador Online 

5.4.2.  CRM 

5.4.3.  Administrador de Proyectos 

5.5. Técnicas, Criterios y Ética en Ventas 

5.6. Proceso Interno, Cierre de Ventas 


